Jak se pripravit na pristi krizi?

1. Ovérte, Zze ma klient spravné nastaveny financni plan:

v
v

ovérte, ze klient nema zbytecné Spatné dluhy

ovérte, ze ma klient rezervu na sestimésicni nutné vydaje
(odolejte pokuseni Cast rezervy zainvestovat a také tuto
myslenku rozmluvte klientlim, ktefi by méli pocit, Ze jim penize
zbytecné lezi na malo vynosnych uctech)

ovérte, ze ma klient spravné zajisténa klicova rizika, kterd by
meéela extrémni dopad na rodinné finance

ovérte, Ze ma klient spravné nastavenou hypotéku, ktera jej
prilis ,,neskrti* a ,nepozird" veskeré volné cash flow

ovérte, Ze ma klient spravnou strategickou alokaci zdroju na
kratkodobé, strednédobé i dlouhodobé cile véetné renty. Tedy
Ze ma na kratkodobé cile kratkodobé nastroje (hotovost) a na
dlouhodobé cile dlouhodobé (tedy akcie)

ovérte, Ze ma klient globalné diverzifikované portfolio
(ETF/OPF) a nepodstupuje riziko pfilis Uzkého trhu

bez planu neradte!

pokud nepracujete s finanénimi plany, zaénéte financéni plany
pouzivat - vyznamné Vam pomohou zvladat emoce klientd,
kdyz se trhy propadaji, zabrani zbrklym, nedplnym a drahym
fesenim.

2. Ovérte, zda aktudlni portfolia klientd neobsahuji
zbytecna a neprimérena rizika, kterym je mozno se
vyhnout:

Podivejte se ,dovnitf” na nastaveni financniho produktu, zejména:

v

kreditni riziko (napf. korporatni dluhopisy)

v specifické riziko (napfr. jednotlivé akcie)

v
v

riziko finanéni paky (napf. nadkup akcii na uveér)
riziko prorazeni bariéry (certifikaty, zajisténé fondy a jim
podobné konstrukce)
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v prilisnad korelace jednotlivych aktiv (vde se davd na jednu
hromadu)

v u cild skratkym investicnim horizontem neni nastavena
investicni brzda

v ménové riziko = zkontrolujte ménové zajisténi u
konzervativnich produktu.

3. Nesnazte se uhadnout dno/vrchol a zainvestovat,
prodat vSe najednou. Predem se s klientem domluvte a
nastavte pravidla, jak budete reagovat pfi rdznych
scénarich, napr.:

v' pfi poklesu akcii 0 10 % = realokace portfolia
v pfFi rustu akcii 0 10 % = realokace portfolia

v jak Casto si budete volat

v jak Casto se budete schazet osobné

v jak Casto se bude aktualizovat financ¢ni plan.

Tento Money management Vam pomuze v pripadé krize
rozhodovat se podle planu, nikoliv podle aktualnich emoci.

Upozornujte klienty na moznost, ze akciové trhy spadnou o 10 %, 20
%, 30 % i vice procent. Ze pad trhu muUze trvat 2 mésice nebo také 2
roky, ze nadvrat na pUvodni hodnoty muze trvat 6 mésicl nebo také
o let.

4.V prubéhu krize sklienty komunikujte! nad ramec
dohodnutych intervalu.

To, jak budete sklienty komunikovat/nekomunikovat v pribé&hu
jejich prvni krize, si zapamatuji na cely zivot. Nepromarnéte tuto
Sanci, proaktivné je oslovujte a budte jim oporou. Klienti na cely
Zivot se ziskavaji nejlépe ve Spatnych casech.
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5. Nastavte si sva standardizovana kritéria, podle kterych
vybirate investice (ETF/OPF) a seznamte s metodikou
Vase klienty.

6. Na schlizkach s klientem:

v vzdy prodavejte cestu kcili. NIKDY neprodavejte minulou
vykonnost investic!

v' vzdy se divejte vpred, NIKDY se nedivejte vzad. (Vpred = mam
produkt, ktery mé dovede kcili, vzad = ¥f
zisky/ztraty)

v pfi poklesu NIKDY neslibujte, Zze niz uz to jit nemuze nebo ze
se trend jiz brzy otoci!

v NIKDY nekupujte jen proto, ze to kleslo! Samotny pokles
nesmi byt divodem k nakupu. DOvodem je levna a dobrd
investice do aktiv, kterd v portfoliu stejné potrebuji

v feste to, co klienty zajima, tj. jak to bude vypadat
s ekonomikou do budoucna

v vysvétlujte, zda a proc je Ci neni potfeba restrukturalizovat
portfolio.

esSim minulé

7. Pfi vyznamnych poklesech trhG ihned uklidnéte své
klienty.

Napf. tak, Ze jim ukazete/nasdilite obrazovku Vaseho PC a ,Uspésné”
je provedete jejich nejvétSimi financnimi obavami. Ukazte jim na
jejich konkrétnich datech, Ze pokud dodrzi investi¢ni horizont, tak
to dopadne témér vzdy dobrfe nebo dokonce velmi dobre (viz
kalkulacky KFP).

8. MUze prijit to, co jste jesté nevidéli.
Pozor na investice, kde se ukazuje ,10 let to funguje”.

Nikdy nespoléhejte na jednu investici. Rizikem pro poradce je to, ze
si néco neumi predstavit.

..cesta k finan¢ni nezavislosti.




9.Vzdélavejte klienty drive, nez prijde krize.

Cim investi¢né& vzdélangjsi klient, tim pravdépodobng&jsi je, ze
spole¢né zvlddnete emoce pfi poklesech trhd. Premyslejte nad dalsi
krizi a kazdé Vase reseni s touto krizi srovnavejte.

10. Studujte!

Vzdélany poradce umi klientdm vysvétlit argumenty a fakta, proc pri
poklesech portfolio neprodavat, ale naopak vyuzit pokles jako
nakupni prilezitost. Méjte nachystany pribéhy, argumenty a grafy,
Jak investuje Nobelova nadace, Norsky fond, nejbohatsi lidé svéta
(HNWI) a jak dopadly predchozi krize, pokud klient pri poklesech
nevybral (viz Investiéni kalkulacka KFP a kalkulacka
Pravdépodobnost historickych vynosu).

11. Sledujete nase dalsi webinare ©.

Pripravujeme dalsi webinare. Nechte nam na sebe kontakt a dame
Vam o nich védét. K odbéru novinek se muzete prihlasit dole
v pati¢ce na www.KFPonline.cz.
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